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Nimsoft compra Indicative Software

El suministrador de soluciones de rendimiento y disponibilidad Tl ha anunciado la compra
de Indicative Software, una empresa con una oferta similar. Gary Read, CEO de Nimsoft,
ha reconocido el solapamiento entre las tecnologias de ambas, pero subrayando que
también existen diferencias clave que enriqueceran la oferta conjunta.

Asi, mientras Nimsoft es especialmente fuerte en areas como monitorizacion de servidores y
de red, Indicative estd mas centrada en la gestion de servicios de negocio —basadas en la
alineacion de las operaciones Tl con los objetivos empresariales- y en la monitorizacién de los
tiempos de respuesta de los servicios al usuario final.

“Mediante esta compra pretendemos combinar dos productos que encajan a la perfeccion y
acelerar nuestro ataque para competir con grandes empresas dentro de este mercado”, ha
declarado Read. En concreto, la organizacion resultante de la unién entre Nimsoft e Indicative
competira contra Hewlett-Packard, IBM, BMC Software y CA, claros lideres en este mercado.

Nimsoft seguird desarrollando las lineas de productos de las dos empresas por el momento,
aungue, con el tiempo, ambas convergeran, segun Read. “Las dos lineas irAn progresivamente
compartiendo mas y mas componentes comunes”.

Los actuales clientes de Nimsoft incluyen organizaciones de mediano y gran tamafio como
Barclays Capital, Amway Corporation o Bay Area Rapid Transit. Su volumen de ventas durante
2007 alcanz6 los 29,4 millones de dolares.
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